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Por qué un anexo de gancho?
Porque quizas es donde mas te juegas. En las
primeras frases, palabras o ideas.

Si no eres capaz de captar la atencion de
quien te lee y dejarlo con ganas de leer mas
estas fuera del juego.

Existen varios tipos de ganchos que se pueden utilizar al crear contenidos y lo que
define si utilizas uno u otro sera el objetivo del mensaje y de la audiencia a la que se
quiera atraer.

Los ejemplos que veras aqui son de una membresia de entrenamiento para ciclistas.

1. Gancho de Pregunta (si google sabe la respuesta no sirve).

Descripcién: Plantea una pregunta directa para generar curiosidad y captar la
atencion. Ejemplo: ";Estas maximizando tu rendimiento o solo sobrevives en la
carretera?"

2. Gancho de Hecho o Estadistica Impactante.

Descripcién: Usa datos o cifras sorprendentes para captar el interés inicial. Ejemplo:
"El 60% de los ciclistas no ajustan su postura correctamente, lo que aumenta el
riesgo de lesiones. Tres medidas que mejoran tu postura.”

3. Gancho de Controversia o Debate.

Descripcién: Presenta una afirmacién que pueda generar discusion o diferentes
puntos de vista. Ejemplo: ";Realmente necesitas la bicicleta mas cara para mejorar
tu rendimiento?"

4. Gancho de Problema y Solucién.

Descripcién: Plantea un problema comun al principio y sugiere que vas a ofrecer la
solucién. Ejemplo: "Si te duelen las rodillas después de un largo trayecto, esto es lo
que debes cambiar."



5. Gancho de Historia o Anécdota.

Descripcion: Inicia con una breve historia o experiencia personal para atraer a la
audiencia. Ejemplo: "Recuerdo mi primera caida en una ruta de montana, pero lo
qgue aprendi cambié mi forma de montar para siempre."

6. Gancho de Resultado Prometido.
Descripcidon: Ofrece una promesa o un beneficio directo al lector desde el principio.
Ejemplo: "Con estos 3 ejercicios, mejoraras tu potencia en subidas en menos de un

mes.

7. Gancho de "Secreto" o Descubrimiento.

Descripcién: Promete revelar algo que la audiencia no sabe, haciendo que quieran
seguir leyendo. Ejemplo: "El truco que los ciclistas profesionales usan para mejorar
su velocidad en descensos."

8. Gancho de Miedo a Perderse Algo (FOMO).
Descripcién: Hace que el lector sienta que se perdera algo valioso si no sigue

leyendo o actuando. Ejemplo: "Los tres errores que frenan tu progreso encima de la
bici."

9. Gancho de Comparacion.

Descripcion: Compara dos conceptos o situaciones para atraer la atencién del
lector. Ejemplo: "Ciclismo de carretera vs. ciclismo de montana: ;Qué es mas
efectivo para mejorar tu resistencia?"

10. Gancho de Desafio.
Descripcién: Retas directamente al lector a que cumpla con algo o se mida a un
reto. Ejemplo: "; Estas listo para entrenar como lo hacen los equipos profesionales?"

11. Gancho de Expectativa.

Descripcién: Sugiere que el lector va a obtener algo valioso si continta leyendo.
Ejemplo: "Lo que necesitas saber para no tirar tu dinero antes de comprar tu
préxima bicicleta de montana."

12. Gancho Emocional.

Descripcion: Apela a las emociones del lector, como la empatia, la motivacién o el
miedo. Ejemplo: "Si has sufrido una caida con la bici utiliza estas tres técnicas para
recuperar la confianza bajando."



13. Gancho de Testimonio o Social Proof.

Descripcién: Usa la experiencia de otros para generar confianza y captar la
atencion. Personalizar mejor que genérico. Ejemplo: "Pedro mejoré un 15% su
rendimiento con esta técnica, deja que él mismo te cuente en qué consiste. | ;La
has probado tu?"

Cada tipo de gancho puede ser mas o menos efectivo dependiendo del tema del
contenido, el canal en el que se publique y el publico objetivo.

iLo importante es captar el interés desde la primera frase!
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